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V Ключевые юридические договоры

$ Ключевые финансовые потоки

Условные обозначения:

Пользователи 
сервиса Юрент

Маркетинговые 
партнеры

Экосистемные 
партнеры 
(агенты)

Эквайринговые
сервисы

V Пользовательское соглашение 
(оферта)

Страховые 
партнеры

V Договор об оказании услуг эквайринга 

$ Перевод денег 

пользователей 
за вычетом услуг 
эквайринга

V Агентский договор/ 

Лицензионный договор/ Оказание 
услуг эквайринга

$ Оплата услуг/ 
возвраты

V Маркетинговый 

договор

$ Расчеты по маркетинговым договорам

Франчайзи

$ Вознаграждение 

франчайзера, обязательства 
перед франчази

Арендодатель

$ Перевод денег пользователей за вычетом услуг эквайринга

$ Оплата услуг/ 

возвраты

$ Перевод денег 

пользователей за 
вычетом услуг агента

V Коммерческая 

концессия

V Агентский договор 

страхования, 
лицензионный 
договор, договор 
страхования

$ Расчеты со 

страховыми 
партнерами

$ Арендная плата

V Договор 

аренды

Партнерская 
модель 
Юрент
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Поддержка

Client
APP Юрент

Back-end 
services

Чек для 
пользователей 

сервисаПользователи 
сервиса

Данные для 
начисления 
обязательств Бухгалтерский 

учет

Data storageBIДанные 
партнера

Эквайринговые 
сервисы

Payment Event 1

Event 2

Event …

Возвраты

Начисление бонусов

Условия 
договоров

Первичные 
документы

EM system

Казначейство

Другие 
APPs

API

Банки

Управленческий 
учет и отчетность

Отчеты для 
партнера

Данные 
о поездках/
покупках

Партнерский биллинг:
1. Франчази и арендаторы: расчеты

2. Страховые компании: расчеты

3. Эквайринговые сервисы: сверки

4. Экосистемные партнеры (агенты): сверки

5. Коммерческие партнерства: расчеты/ 
сверки

Данные 
по выручкеGMV

Выплаты партнерам

Промо и сторонние ПЛ

Платежные 
поручения/ 
вх. выписки

Данные 
консолидированные 
по вендорам

Управление 
платформой

Фин. учет 
и отчетность

Nexign
partners 

management

Структура модели биллинга Юрент
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Ключевые проблемы 
биллинга до старта 
проекта внедрения NPM 

Отсутствие полноты и связанности данных биллинга между 
различными этапами их обработки:

Платформа 
Юрент

Корпоративное 
хранилище данных

Инструменты взаиморасчетов 
с партнерами

Регламентированный 
и управленческий учет

Отсутствие единой мастер-системы, которая может быть проаудирована
для решения внутрикорпоративных и акционерных задач

1

2
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Ключевые проблемы 
биллинга до старта 
проекта внедрения NPM 

Использование сторонних данных эквайринговых сервисов для расчета 
комиссионного вознаграждения, получаемого от лицензиатов и арендной 
платы, получаемой от арендаторов. 

3

Ручные неэффективные процессы расчетов и сверок по биллингу между 
партнерамии экосистемы Юрент4
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Ключевые проблемы 
биллинга до старта 
проекта внедрения NPM 

Отсутствие прозрачности для партнеров (франчази) в части 
предоставления данных о взаиморасчетах и предоставления им 
оперативных отчетов по биллингу

5

Отсутствие гибких механизмов тарификации и управления планами 
по выручки франчази6
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Цели внедрения новой системы биллинга

Новая 
система 

биллинга

1 2

3 4

Создание системы аудируемых 
данных от систем-источников 
до BI-систем и финансовой 
отчетности:

Уменьшение сроков, 
трудозатрат и рисков ошибок 
при расчетах с партнерами:

Повышение уровня партнерского 
сервиса (прозрачная отчетность, 
гибкие схемы расчетов и выплат, 
личный кабинет):

Легкость новых интеграций 
(партнеров на платформу 
Юрент, Юрента в экосистемы 
партнеров):
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Функциональные 
требования
Соответствие ключевым требованиям:

Создание гибкой системы учета и хранения заказов 
и платежных транзакций

Настраиваемая система расчетов и платежей с разными 
типами партнеров 

Возможность масштабируемости системы с увеличением 
количества транзакций сервиса Юрент

Возможность настройки системы при появление новых 
объектов расчетов с пользователей и типов партнерств

Возможность интеграции системы с бухгалтерской базой 
и внешними сервисами 

Сохранность и бэкап данных биллинга 

Отказоустойчивость системы на высоком уровне
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Критерии выбора

Обеспечение всех нефункциональных требований:

Производительность 
и Масштабируемость

Доступность Интеграция

Система должна обрабатывать 

большой объем данных - до 100 млн 

транзакций в месяц. Хранить 

историю транзакций нужно на 

продолжительный срок - 6 лет.

Система должна работать 

стабильно и быстро. 

Ее доступность должна 

составлять 99,9%

Необходима возможность 

масштабировать систему под 

рост нагрузки в будущем. Данные 

должны синхронизироваться 

между узлами для повышения 

устойчивости. Требуется 

интеграция системы с внешними 

сервисами и 1С по API. 

И аутентификация персонала 

внутри системы.

Аудит

Все изменения в системе 

и действия пользователей 

должны аудитироваться

и логироваться. 

Конфигурация системы 

должна быть гибкой.
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Критерии выбора

Обеспечение всех нефункциональных требований:

Конфигурируемость
или Расширяемость

Безопасность Мониторинг

Параметры расчетов и новые 

возможности должны настраиваться 

без кодовых изменений

Система должна обеспечивать 

безопасность данных, рольграницу

доступа и соблюдать требования 

по защите персональных данных.

Требуется возможность 

мониторинга работы системы и 

обучение администраторов.



Спасибо!


