
ОКСАНА ДИВЕЕВА

Директор по продажам

Capital Group



В элитном сегменте – скидки НЕ за проект, а за способ оплаты 

• Индивидуальная работа с каждым клиентом;

• Банковский продукт или программа подбираются под конкретную ситуацию покупателя;

• Оптимизация финансовой нагрузки для возможности свободного управления портфелем активов.

На рынке жилья комфорт и бизнес-класса компании 
используют «инструмент» скидок,

учитывая текущую ситуацию с продажами, 
наполненность эскроу-счетов. 

«Скрытые» скидки или «скрытые» наценки 



Клиентов Capital Group 

сложно удивить, 

поэтому мы создаем тренды, 

а не следуем им

Максимальная вариативность в проектах



Сервис высшего уровня, который дарит эмоции клиентам



В элитном сегменте спрос со стороны покупателей формируется 

благодаря качеству и уникальности проекта



Спасибо за внимание


