
Мгновенно определяем 
причины падения ваших 
продаж в eCOM и находим 
точки роста с помощью AI

Джи́вио

Advanced-аналитика 
для Enterprise компаний



ECOM-ориентированный подход



Что такое ECOM-ориентированный подход

● Понимать и следовать алгоритмам 
маркетплейсов

● Знать и понимать, как работает воронка 
продаж

● Оцифровывать и ежедневно отслеживать 
каждый этап воронки





Компании ежемесячно несут огромные убытки

Среднемесячные потери eCom-компании 
уровня Enterprise из-за типичных ошибок:

Управление и продвижение 54 000 000 руб.

Управление рентабельностью 11 000 000 руб.

Организация логистики и поставок на склады 23 000 000 руб.

Постоянные изменения eCOM-рынка и потери 
ранжирования

10 000 000 руб.

Текущие аналитические сервисы с data driven 
подходом не помогают решить данные проблемы



Выбор покупателя

90%
Продаж приходятся на 3 
первых места в поисковой 
выдаче

89%
Выберут конкурента, 
если его карточка более 
проработанная

75%
Покупателей не 
интересует бренд 
при покупке на маркетплейсах



Расширенная 
аналитика
на основе AI
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